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Pressemitteilung 
 
Compass Gruppe setzt im 

Vertrieb auf die neue Software von perform IT  

 

Digitale Verkaufshilfe für effiziente Vertriebszeit 

Nürnberg / Overath, 30.03.2017  Die Compass Gruppe, ein Zusammenschluss 

regional führender deutscher Systemhäuser und Managed-Print-

Servicespezialisten, setzt seit Januar auf die neue Softwarelösung DPO4Sales 

der Nürnberger perform IT GmbH. Bisher wurden über 200 Vertriebsmitarbeiter 

der angeschlossenen Mitgliedsunternehmen  damit ausgestattet.  

DPO4Sales ermöglicht eine schnelle Analyse und Optimierung der vorhandenen 

Druckerinfrastruktur – und damit einerseits die Aufdeckung von 

Kosteneinsparmöglichkeiten auf Endkundenseite, andererseits neue 

Vertriebschancen für den Berater durch die Verbesserung von Ablaufprozessen.  

Die Compass Gruppe unterstreicht mit diesem Schritt einmal mehr ihre 

technologische Vorreiterrolle in der Branche. 

Einfacher Einstieg in die Beraterfunktion   

„DPO4Sales ermöglicht es unseren Vertriebsmitarbeitern Ihrer Beraterrolle 

effizienter gerecht zu werden“,  begründet Compass-Geschäftsführer Dirk 

Henniges die Entscheidung für die Softwareeinführung. „Eine so umfassende 

Analyse mit ersten Lösungsansätzen war bisher für die meisten nur mit viel 

Aufwand machbar. Berater aber werden vom Kunden ganz anders 

wahrgenommen – als Partner auf Augenhöhe. Davon versprechen wir uns sehr 

viel. Mehr Kundenbindung, mehr Vertrauen und mittelfristig auch mehr Umsatz“. 

Gemeinsam können Vertriebsmitarbeiter und Kunde die Analyseergebnisse 

bewerten und das weitere Vorgehen abstimmen. Vorteil für den Vertrieb: 

Angebote können damit genau auf die Bedürfnisse des Kunden zugeschnitten 

und neue Verbesserungspotentiale zusammen erarbeitet werden. 

 

Ebenfalls eingeführt wurde das Modul DPO4Management von perform IT. Damit 

können sich die verantwortlichen Vertriebsleiter einen schnellen Überblick über 

die Projekte ihrer Mitarbeiter verschaffen – zum Beispiel über die aktuelle 
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Umsatzsituation, Angebotsaktivitäten, abgeschlossene Aufträge oder die 

Abschlussstärke der Vertriebsmitarbeiter. Auch Umsatzprognosen und 

Einkaufsplanung können durch das Tool abgeleitet werden.  

Erstes Fazit der Compass-Vertriebsmitarbeiter, die DPO4Sales bereits im 

Einsatz haben: extrem einfach in der Handhabung und beeindruckend in der 

Wirkung beim Endkunden. Neue Verträge können deutlich schneller und auf 

einer professionelleren Basis abgeschlossen werden. 

(Bei Veröffentlichung Belegexemplar oder Link erbeten) 

 

Über perform IT 
Die perform IT GmbH ist ein international führender Anbieter intelligenter MDS-
Lösungen (Managed Document Services). Eingesetzt werden diese von Herstellern von 
Druck- und Multifunktionssystemen, Bürobedarf- und Technikfachhandel sowie 
Anbietern von Software und Beratungsleistungen im Druckerbereich. Im Fokus steht 
dabei die Optimierung vorhandener Druckerinfrastrukturen im Hinblick auf 
verschiedenste Parameter wie beispielsweise Kosten, Ablaufprozesse, Kapitalbindung 
oder Umweltaspekte.  

Mit der Softwarelösung mySalesDrive.com arbeiten Berater und Vertriebsprofis aus 
aller Welt. Über 1,3 Millionen Geräte wurden bereits durch das System bearbeitet. Die 
Besonderheit liegt in der Kombination von jahrzehntelangem Beratungs-Knowhow im 
Bereich der Druckerlandschaft-Optimierung und modernsten, cloudbasierten 
Technologien, sowie einer umfangreichen Datenbank. www.performIT.net 

 

Über die Compass Gruppe 
Die Compass Gruppe GmbH & Co. KG wurde 1988 von 14 mittelständischen 
Systemhäusern gegründet. Heute besteht die Compass Gruppe aus 41 operativen 
Unternehmen, die in ganz Deutschland als Systemhäuser und Managed-Print-
Servicespezialisten in Einkauf, Marketing und Logistik sowie im Service und 
Schulungsbereich kooperieren. 

Die Unternehmen der Gruppe haben im Geschäftsjahr 2015 zusammen einen 
Außenumsatz von 659 Millionen Euro erreicht. Im Geschäftsjahr 2016 hat die Compass 
Gruppe für die Mitgliedsunternehmen in den Bereichen IT-Infrastruktur und 
Drucksysteme ein Einkaufsvolumen von 197 Millionen Euro abgewickelt. Einige 
Unternehmen besetzen weitere Geschäftsbereiche wie Software-Entwicklung und -
Vertrieb, Objekteinrichtung und PBS-Vertrieb. www.compassgruppe.de 

 

Weitere Informationen und Bildmaterial erhalten Sie bei: 
 
Armin Alt, Geschäftsführer 
perform IT GmbH 
Nordostpark 51, D-90411 Nürnberg 
Telefon: +49 (0) 911-89 122-0  
Email: alt@performIT.net 


