
Managed Document Services 
im Tagesgeschäft

Schnell. Einfach. Präzise.

Kundenfragen beantworten bevor sie auftreten!



mySalesDrive.com ist die dritte Generation
einer branchenspezifischen Lösung zur Durch-
führung von Analysen und Angeboten im
Bereich Managed Document Services. Die 
webbasierte Software wurde mehrfach mit 
Prädikaten ausgezeichnet und wird mittler-
weile weltweit eingesetzt. Bis dato wurden 
mehr als 1,5 Millionen Geräte analysiert und 
entsprechend neue Konzepte aufgebaut,
sowie in der Software kalkuliert.

Das Highlight von SalesDrive liegt in der Mo-
dularität, d.h. der Aufbau ist so flexibel, dass 
jeder Anwender ganz schnell und einfach mit 
wenigen Klicks damit arbeiten kann. Umso 
mehr Know-how vorhanden ist, desto mehr 
Funktionen können freigeschaltet und eine 
präzise Auswertung erstellt werden.

Über mySalesDrive.com (SalesDrive)

Anwendergruppen

Zitat Kunde / Verkaufsleitung

„Sensationell – schneller Überblick – von überall und zu jeder Zeit!
Stets im Blick die Umsatz-Situation, abgeschlossene Aufträge,
den Forecast, sowie die Angebotsaktivitäten und Abschlussstärke
der Verkäufer!“

SalesDrive 4 Management
Anwender
Inhaber / Vertriebsleiter

Ziel
Übersicht über die Projekte aller Vertriebs-
mitarbeiter und Consultants

Resultat
a) Forecast mit Umsatz und Rohertrag
 für Hardware, Service und Lösungen

b) Gruppen- und Teamübersicht

c) Abschlussstatistik mit Zielerreichung

d) Überblick hinsichtlich Einkaufsplanung
 und Lagerbevorratung

Wir unterscheiden deshalb heute folgende
Anwendergruppen

Inhaber / Vertriebsleiter 
ForeCast, Chanceplanung und Projekt-
überwachung

Vertriebsmitarbeiter
Schnelle und einfache Bedienung zur 
Budgetermittlung beim Kunden

Projektmanager / Consultant
Präzise und umfangreiche Funktion mit
Raumplanung, Prozesskostenermittlung,
Angebotsmodellierer uvm.
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Anwender
Vertriebsmitarbeiter

Projekte
Endkunden mit 1 bis 15 Systemen

Ziel
Schnelle und einfache Ergebnisermittlung

Resultat
Ermittlung der momentanen Kosten
beim Kunden (Budget)

Erstellung eines eigenen Angebots
für den Kunden (Vergleich)

SalesDrive 4 Sales

Automatische Ausgabe folgender Information durch SalesDrive

Zitat Kunde

„Damit sind meine Termine bei Kunden und Interessenten
effizienter, sowie die Angebotserstellung und der Abschluss
neuer Verträge deutlich schneller und professioneller!“
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Monatliche Kosten beim
Kunden = Budget für Lösung

Umweltaspekte in

a) Kosten

b) Kwh

c) CO2 Ausstoß

5
Technische Funktionen der
aktuellen Gerät

Übersicht Seitenvolumen

Jährlicher Bedarf an
Verbrauchsmaterial in

a) Kosten

b) Anzahl Kartuschen / Trommeln

Eingabe von 2 Indikatoren zur Ermittlung der IST Situation

Gerätebezeichnung Seitenvolumen (Zählerstand)1 2

Ablauf
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AblaufSalesDrive 4 Consultants
Anwender
Projektmanager / Consultant

Projekte
Mittlere und größere Beratungsprojekte

Ziel
Präzise Ergebnisermittlung mit vielen Details
als Wettbewerbsvorteil

Resultat
a) Umfangreiche Darstellung der momentanen
 Situation beim Kunden samt Raumplanung,
 Kosten, Prozessabläufen etc.

b) Erstellung eines eigenen Konzeptes
 für den Kunden mit Lösungen und 
 Prozessoptimierung beim Kunden
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Erfassung der Daten mittels 

a) iPad offline vor Ort

b) Import aus Flottenmanage-
 ment

c) Manuelle Direkteingabe
 online

Die Darstellung über Raumpla-
nung für das neue SOLL Konzept

Konfiguration und Kalkulation
des Konzeptes inklusive Lösungen
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Darstellung und Optimierung 
der Prozessabläufe beim Kunden

Umfangreiches Reporting mit 
Grafiken, Roll Out Listen, Exper-
tise etc.

2
Vertragsmanagement der
aktuellen IST Situation

3
Visuelle Darstellung über Raum-
planung für die IST Situation

Zitat Kunde

„Damit ist die Bearbeitung komplexer Projekte um den
Faktor 5 schneller, einfacher und die Unterlagen für das
Konzept wesentlich professioneller!“
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perform IT GmbH
Nordostpark 51
90411 Nürnberg
Germany

P. +49 (0)911-89122-0
F. +49 (0)911-89122-10
kontakt@performIT.net
www.performIT.net
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